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Limehome beschleunigt europdische Expansion mit strategischer
Investition

e Strategische Investition in Hohe von 75 Mio. € von Cheyne Strategic Value Credit bereitet
Limehome auf die nachste Skalierungsphase vor

¢ Unternehmen unterzeichnet 3.500 Einheiten in 2025 trotz herausforderndem Marktumfeld

e Starke operative Performance und vertiefte Partnerschaften treiben Wachstum in lberien
und DACH-Region an

Miinchen, 11. Dezember 2025. Limehome, Europas fiihrender Anbieter funktional gestalteter
Designunterkiinfte, schliet ein Rekordjahr ab: Das Unternehmen unterzeichnete 2025 europaweit mehr
als 3.500 Einheiten und hat damit mehr als 12.500 Einheiten unter Vertrag. Limehome hat seine Prasenz in
Metropolen wie Paris, London, Briissel, Barcelona, Lissabon, Athen, Berlin und Miinchen ausgebaut und
zugleich seine Position in Kernmarkten auf der iberischen Halbinsel, der DACH-Region sowie in Benelux
substanziell gestarkt.

Zur Unterstiitzung der nachsten Wachstumsphase hat sich Limehome eine strategische Investition in Hohe
von 75 Millionen Euro von Cheyne Strategic Value Credit gesichert. Die Investition starkt die finanzielle Basis
des Unternehmens und ermoglicht die weitere Expansion in Europas kompetitivsten und attraktivsten
Hospitality-Markten.

Highlights 2025: Starke operative Performance und europaische Skalierung

Limehome blickt auf ein weiteres Jahr mit robuster Performance zuriick und unterstreicht damit die
Widerstandsfahigkeit und Effizienz seines zentralisierten, technologiegestiitzten Betriebsmodells. Der
Gross Operating Profit (GOP) lag kontinuierlich bei (iber 60 Prozent des Umsatzes, wahrend Auslastung und
RevPAR in den wichtigsten Regionen die Markt-Benchmarks libertrafen. Diese operative Skalierbarkeit zieht
weiterhin institutionelle Immobilienpartner an, die in einem volatilen Marktumfeld verlassliche Betreiber
mit langfristiger Perspektive suchen.

Zu Limehomes wesentlichen Wachstumstreibern im Jahr 2025 zdhlten:
e Mehrals 1.000 neue Einheiten in Iberien, die damit einen wesentlichen Anteil der insgesamt 3.500
neuen Einheiten in der europdischen Pipeline darstellen
e Anhaltende starke operative Performance, obwohl die branchenweite Kosteninflation das ADR-
Wachstum im Gesamtmarkt Ubertraf
e Ausbau institutioneller Partnerschaften in der DACH-Region und in den Benelux-Landern mit
fihrenden Investoren wie Baltisse und Deka Immobilien

Strategische Investition als Katalysator fiir die ndchste Wachstumsphase

Die Investition wvon Cheyne Strategic Value Credit {ber 75 Millionen Euro kombiniert
Wachstumsfinanzierung mit einer Eigenkapitalbeteiligung und starkt die Position von Limehome als
Europas flihrender digitaler Hospitality-Betreiber. Cheyne Strategic Value Credit ist eine Investment-Sparte
von Cheyne Capital, einem globalen alternativen Vermogensverwalter mit umfassender Expertise im
Immobilienbereich und in der Skalierung technologiegestiitzter Betreiberplattformen.



,2025 war gepragt von starker operativer Performance und strategischer Expansion. Mit unserem neuen
Designstandard und der Unterstitzung von Cheyne Strategic Value Credit sind wir sehr gut aufgestellt, um
in Europas attraktivsten Markten weiter zu skalieren. Unser Modell erweist sich weiterhin als resilient und
effizient, und liefert trotz eines herausfordernden Hospitality-Umfelds eine tber dem Markt liegende
Performance”, sagt Josef Vollmayr, Co-CEO und Co-Founder von Limehome.

,Limehome hat eine skalierbare und effiziente Betreiberplattform aufgebaut, die reale Bediirfnisse sowohl
von Gasten als auch von Immobilieneigentiimern adressiert. Wir freuen uns darauf, das Unternehmen dabei
Zu unterstitzen, seine Prasenz weiter auszubauen und weiterhin branchenfiihrende Margen zu erzielen”,
erganzt Markus Hunold, Co-CIO von Cheyne Strategic Value Credit.

Ausblick 2026: Skalierung mit Substanz und weiterentwickeltem Design

Limehome startet in das Jahr 2026 mit einer gestarkten Kapitalbasis, einer starken Projektpipeline und
einem bewadhrten, kapitaleffizienten und skalierbaren Betriebsmodell. Das Unternehmen wird die
Eroffnungen in bestehenden Clustern beschleunigen und in den kommenden sechs Monaten mehr als 1.000
zusatzliche Einheiten in Betrieb nehmen. Parallel dazu wird Limehome seine Prdasenz in Premium-
Freizeitdestinationen ausbauen und gezielt Repositionierungsmoglichkeiten bei notleidenden Hotels sowie
Value-add-Immobilien verfolgen.

Im Rahmen der strategischen Weiterentwicklung wird Limehome zudem seinen neuen Designstandard in
allen kommenden Projekten ausrollen. Das weiterentwickelte Konzept kombiniert hochwertige Materialien
und eine verfeinerte, zeitlose Asthetik mit funktionalen Grundrissen. Es stérkt die Wiedererkennbarkeit der
Marke in den Markten und unterstiitzt sowohl die operative Performance als auch die
Markenpositionierung im Zuge der weiteren Skalierung.

Uber Limehome

Limehome ist der fiihrende, technologiebasierte Hospitality-Betreiber, der funktional gestaltete
Designunterkiinfte in ganz Europa anbietet. Durch den Einsatz seiner proprietdren Technologie ermoglicht
Limehome einen reibungslosen und komfortablen Aufenthalt mit einem nahtlosen digitalen Gasteerlebnis fiir
Geschafts- und Urlaubsreisende.

Gegriindet im Jahr 2018, beschaftigt Limehome heute Giber 300 Mitarbeitende und zahlt Giber 12.500 Limehome-
Apartments und -Hotelzimmer in 156 Stadten in 13 europaischen Landern. Weitere Informationen finden sich
unter www.limehome.com.
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